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W budownictwie lepiej, ale...

Na tle najnowszych raportéw i analiz za ostatni rok na rynku budowlanym, polskie firmy budowlane, zaréwno producenci jak i
wykonawcy majg przed sobg doskonate perspektywy rozwoju. Wedtug analitykéw PMR Publications az 76% ankietowanych -
manageréw polskich firm budowlanych - ocenia sytuacje swojego przedsiebiorstwa jako dobrg lub bardzo dobrg. Okoto dwdéch
trzecich respondentéw uwaza, ze sytuacja firmy w 2006 roku jest lepsza niz w roku ubiegtym. Podobne pozytywne opinie
dotycza wzrostu zaméwien oraz ich prognoz na obecny rok.

Dobra koniunktura nie bedzie trwata jednak wiecznie. Obecnie mieszkania sprzedajg sie na pniu, a ceny materiatéw idg w
gére, niemniej aby zachowa¢ wysokg pozycje w branzy, firmy budowlane musza odpowiada¢ na rosngce zapotrzebowanie
klientéw. Juz teraz czotowi developerzy jak Archicom czy Budimex Nieruchomosci ustalaja strategie marketingowe na
najblizsze lata, gdyz w niedalekiej przysztosci, gdy ceny lokali sie ustabilizujg, trzeba bedzie mocno zabiegac o klientéw. A
wtedy bedzie liczyto sie zaufanie i bezpieczenstwo, na ktére developerzy muszg pracowac juz dzisiaj.

Podobnie wyglada sytuacja wsréd producentéw materiatéw budowlanych. Dzieki trwajacej koniunkturze, a w tym roku
dodatkowo z racji braku przestojéw spowodowanych stosunkowo wysokimi temperaturami, firmy notuja srednio 10% wzrostu
sprzedazy. Ale niektérzy na tym tle wypadajg zdecydowanie lepiej. Wroctawska firma Baumit w 2005 roku zanotowata okoto
2,5 miliona ztotych zysku. Poprzedni rok zas zamkneta zyskiem ponad 9 milionéw. Jak twierdzi kierownictwo firmy, zwiekszenie
sprzedazy zawdziecza miedzy innymi seriom szkolen zwiekszajacym efektywnosé sprzedawcéw. Bez inwestycji w rozwéj
personelu nie ma wiec co marzy¢ w najblizszej perspektywie na zdobycie pozycji lidera w branzy.

Zapotrzebowanie na wykwalifikowanga kadre jest, jak sie okazuje, duza bolaczka polskich firm budowlanych. Wsréd gwarancji
sukcesu firmy wymieniajg w pierwszej kolejnosci trwate relacje ze zleceniodawcami - i tu wazna jest umiejetnos¢ sprzedazy, a
takze z wykonawcami. O ile wtasnych przedstawicieli handlowych mozna wyszkoli¢, o tyle budowlahcéw trzeba najpierw
znalez¢. Wedtug GUS dla prawie potowy ankietowanych firm budowlanych pesymistyczna wizja rozwoju zwigzana jest wtasnie
z niedoborem wykwalifikowanych pracownikéw. Wzrost wynagrodzen towarzyszacy duzemu zapotrzebowaniu na specjalistéw
jak dotad nie jest na tyle kuszacy by sprowadzi¢ do Polski emigrantéw.

Mimo tych problemoéw analitycy oczekuja, ze w roku 2007 w dalszym ciggu mozemy spodziewad sie utrzymania wzrostu
produkcji budowlano-montazowej. Rynek budowlany skorzysta przede wszystkim na wspétfinansowanych przez UE
inwestycjach. Na lata 2007-2013 do wykorzystania moze by¢ nawet 18 miliardéw euro.
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